
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

Rythme d’alternance MFR STAGES 

2nde Conseil Vente 16 semaines (570h) 21 semaines (735h) 

Seconde 
CONSEIL VENTE 

 

Une      Une FORMATION par en FORMATION INITIALE ou en APPRENTISSAGE 

Une      OBJECTIFS de la FORMATION 

Certificateur : Ministère de la Souveraineté Alimentaire 

Date d’enregistrement : 01-09-2021 

Code diplôme : 40322108 

Code RNCP : 35185 

Une      ACTIVITÉS VISÉES  de la FORMATION 

Le titulaire du baccalauréat professionnel Technicien Conseil Vente en alimentation (produits alimentaires et boissons) intervient 

dans des grandes enseignes comme dans des commerces de proximité. Il peut également exercer le métier de caviste. 

Activités visées :  

• Réception des produits alimentaires et des vins spiritueux. 

• Gestion des rayons 

• Mise en vente des produits alimentaires frais et périssables  

• Vente et conseil du client sur les différents espaces de vente 

• Mise en place d’opérations promotionnelles 

• Entretien de l’espace de vente 

• Suivi client. 

 

La certification présentée prend en compte les nouveaux enjeux analysés à partir d’études nationales et de                                       

rencontres avec les professionnels du secteur qui impactent les métiers visés. Elle a pour projet d’assurer 

l’adéquation du diplôme avec les besoins des professionnels. 

 

Les emplois relèvent à la fois la fonction vente et de la fonction conseil auprès d’une clientèle de particuliers selon la 

stratégie commerciale de l’enseigne en respectant la règlementation du commerce et les règles d’hygiène et de sécurité 

 

Diversité des stages : 
Vente traditionnelle de produits alimentaires  
Stage non alimentaire  
Stages en vente alimentaire en grande 

distribution   

 

 Rémunération de l’apprenti : 
 



 

 
 
 
 
 

 

 

  

 
 

 

 

 

 

 

Un parcours en 3 années :  

APRES LA 3ème 

2nde Conseil Vente 
 

1ère BAC PRO 
 

TERMINALE BAC PRO 

 

ETUDE :    VIE PROFESSIONNELLE :  
BAC PRO   Chef de rayon 
Titre Pro  Commercial en vente de 
produits    frais 
   Adjoint du responsable de rayon 
   Employé libre-service qualifié 

Acheteur 
 

MFR des Hauts Pays 
7 rue des Sans culottes   
62 650 CAMPAGNE LES BOULONNAIS                                                      
03.21.86.52.76 – mfr.campagne@mfr.asso.fr                                                               
 www.mfrcampagne.fr                                                                                                                                                                                   

Une      Les PLUS de la FORMATION 

Une      CONDITIONS d’ADMISSION 

Une      COMPÉTENCES PROFESSIONNELLES ATTESTÉES de la FORMATION 

 Une équipe pédagogique disponible et à l’écoute 
 Un réseau de partenaires professionnels ancré sur le territoire 

 Un cadre de vie et d’étude adapté 

 Des interventions de professionnels pour compléter les cours 

 Des Visites professionnelles et culturelles 

 

L’entrée en SECONDE est possible après : une 3ème générale, technologique ou professionnelle. 

Coût annuel de la scolarité : 
Pension :  

• 2072 € en formation initiale / 1 633€ en formation par apprentissage 
Demi-pension :  

• 703 € en formation par apprentissage 
Le coût de la formation est pris en charge par les OPCO 

 

 Identifier les principaux enjeux de la communication médiatisée et interpersonnelle  

 Exploiter une recherche d’information en réponse à un besoin professionnel social ou culturel 

 Utiliser les techniques et des références littéraires, culturelles ou artistiques pour s’exprimer. 

 Interpréter des faits ou évènements sociaux du monde actuel à l’aide des outils de l’histoire et de la 

géographie. 

 Argumenter un point de vue 

 

Actualisé le 03/07/2026 

Réussite 
 

Alternance 

Stage Insertion 
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